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UPROSZCZONA OFERTA REALIZACJI ZADANIA PUBLICZNEGO

POUCZENIE co do sposobu wypelniania oferty:

Oferte nalezy wypetni¢ wytgcznie w biatych pustych polach, zgodnie z instrukcjami umieszczonymi przy poszczegdblnych polach oraz
w przypisach.

Zaznaczenie gwiazdka, np.. ,pobieranie*/niepobieranie*” oznacza, ze nalety skredlic niewtasciwa odpowiedi, pozostawiajac
prawidtowq. Przykiad: , pobieranie*/niepeobleranie™”.

1. Podstawowe informacje o zfozonej ofercie

1. Organ administracji publicznej, Prezydent Miasta Krakowa
do ktérego jest adresowana oferta Wydziat Ds. Przedsiebiorczosci i Innowacji

dziatalno$¢ wspomagajaca rozwéj gospodarczy, w tym rozwéj
przedsiebiorczosci

2. Rodzaj zadania publicznego”

Il. Dane oferenta(-tow)

1. Nazwa oferenta(-téw), forma prawna, numer w Krajowym Relestrn SQdowym lub innej ewldenqi adres siedziby, strona
www, adres do korespondencji, adres e-mail, numer telefonu :

Nazwa: KRAKOW MIASTEM STARTUPOW
Forma prawna: Fundacja

Numer w KRS: 0000540402

Adres: ul. Dolnych Miynéw 3/1, 31-124 Krakdéw
WWW: http://kms.org.pl/

e-mail: kontakt@kms.org.pl
numer telefonu: 533 224 755

Nr rachunku bankowego: 31 1240 4650 1111 0010 7203 8951
Nazwa banku: Bank Pekao, Oddziat w Krakowie Rynek Gtéwny 47

Julia Panko, e-mail: julia.panko@kms.org.p!, tel. 533 224 755

2. Dane osoby upowatniane] do skladania Michat Adamczyk, e-mail: michal.adamczyk@kms.org.pl, tel. 512 398 828

wyjagnien dotyczqcych. qfer;y (np. imig i nazﬁis}co,

A telefnnu, adma npmwléktmhlazna}] e-mail: kontakt@kms.org.pl

11l. Zakres rzeczowy zadania publicznego

1, Tytuludaqlapuhiimm ey Szkofa Letnia Innowacji i Przedsigbiorczoéci 2020

2. Termin reallzar.jl zada__ Data s o o000 Pata = 35692020

pubflegnegod il S OIS pE e AR E, ‘rozpoczecia zakoficzeriia

3. Syntetyczny opls zadanla twraz ze wskazanlem miejsca jego realizacjl)

Szkota Letnia Innowacji i Przedsigbiorczoéci (SLIP) to cykliczny projekt realizowany przez fundacjg Krakow Miastem Startupéw od
2018 roku. Jego celem jest wsparcie rozwoju przedsiebiorczoéci w Krakowie, poprzez podniesienie kompetencji i kapitatu

L Rodzaj zadania zawlera sig w zakresie zadart okre$lonych w art. 4 ustawy z dnia 24 kwietnia 2003 r. o dziatalnosci pozytku
publicznego i o wolontariacie (Dz. U. z 2018 r, poz. 450, z pdin. zm.).
2} Termin realizacji zadania nie moze by¢ dtuiszy niz 90 dni.
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relacyjnego mtodych czionkéw Srodowiska akademickiego oraz wsparcie realizowanych przez nich inicjatyw gospodarczych.

Do szczegbtowych celéw projektu nalezy:

e Podniesienie kompetencji przedsiebiorczych studentéw, doktorantéw i mtodych naukowcéw w zakresie tworzenie
innowacyjnych inicjatyw gospodarczych typu start-up;

e Integracja miodych cztonkéw krakowskiego $rodowiska akademickiego z réznych uczelni pomiedzy soba oraz z
przedstawicielami krakowskiego ekosystemu start-upowego i przez to zwlekszenie wspofpracy oraz transferu
technologii pomigdzy nauka a biznesem;

e Zwiekszenie liczby innowacyjnych przedsiebiorstiw w Krakowie, poprzez wsparcie poczatkujacych inicjatyw
startupowych (zarejestrowanych lub w fazie koncepcyjnej), opartych na komercjalizacji technologii akademickich albo
prowadzonych przez studentéw lub absolwentéw krakowskich uczelni.

Zadanie wpisuje sie w oficjalne cele rozwoju Miasta Krakowa m.in.:

e Rozwdj sektora matej i $redniej przedsiebiorczosci;
e Wspieranie instytucji wspdtpracy nauki z gospodarka;
e Wspieranie przedsiebiorczosci akademickiej.

Uzasadnienie:

Na podstawie analizy dostepnych Zrddet oraz prowadzonych przez oferenta badari wtasnych (m.in. raport opracowany na
zlecenie Urzedu Miasta Krakowa: http://msp.krakow.pl/zalacznik/257545) mozna stwierdzi¢, iz:

e W Krakowie, wiele inicjatyw biznesowych typu start-up powstaje w Srodowisku studenckim. Ponadto krakowscy
naukowcy (doktoranci, mtodzi doktorzy) réwniez podejmujg préby komercjalizacji technologii i wiedzy w postaci nowego
podmiotu typu startup. Krakéw ma zatem silne $rodowisko studenckie i naukowe, ktére stanowi solidny fundament do
rozwoju przedsiebiorczosci poprzez budowe startupéw technologicznych o potencjale globalnym;

e Jedng z barier rozwoju przedsigbiorczosci innowacyjnej w Krakowie jest brak odpowiednich kompetencji wsréd
studentéw uczelni wyzszych oraz mfodych naukowcéw. Brakuje im wiedzy na temat mozliwosci komercjalizacji kapitatu
intelektualnego oraz wsparcia, jakie moga w tym zakresie uzyska¢. Studenci, tworzacy projekty i inicjatywy (np. w ramach
két naukowych) nie maja wiedzy i umiejetnosci, aby skomercjalizowaé swoj pomyst, poniewaz mechanizmy tgczace
uczelnie wyzsze z biznesem nie sa w Polsce dostatecznie rozwinigte;

o Ponadto krakowskie érodowisko akademickie (w tym kofa naukowe i organizacje studenckie, czy doktoranckie) jest
stosunkowo stabo zintegrowane wewnetrznie, co znacznie utrudnia wymiane pomystéw i idei oraz ich poiniejsza
komercjalizacje. Brakuje jednoczesnie dobrych potaczert pomigdzy krakowska gospodarka (zaréwno start-upami, jaki i
"klasycznym" biznesem) a uniwersytetami.

Odbiorcy zadania publicznego:

o Studenci, doktoranci | mtodzi naukowcy, ktérzy rozwazajg mozliwo$¢ zatozenia wtasnej dziatalnoéci gospodarczej lub sg
zainteresowani podjeciem wspétpracy z biznesem. Grupa ta w okresie wakacyjnym realizuje staze lub koncentruje sig na
pracy naukowej. Jej przedstawiciele dysponuja jednak stosunkowo wiekszym zasobem czasu, niz w trakcie roku
akademickiego, stad okres lipiec-wrzesieri jest odpowiednim momentem na zainteresowanie tej grupy tematyka
przedsigbiorczosci.

e Miode osoby (studenci, absolwenci do 1 roku) rozpoczynajace wiasne inicjatywy biznesowe. Wakacje sg dobrym
momentem do podjecia lub rozwoju wiasnej inicjatywy gospodarczych, jednakze ogromng bariera w pierwszych jej
miesigcach jest brak wiedzy i do$wiadczenia biznesowego. W tym okresie "na wage zlota" sg wszelkie porady oséb
majacych wieksze doswiadczenie biznesowe.

e Miode osoby podejmujace staze wakacyjne w krakowskich start-upach. Coraz wiecej krakowskich start-upéw organizuje
staze wakacyjne dla studentéw, jednak ograniczone zasoby uniemozliwiajg im zapewnienie profesjonalnej opieki czy
programu szkoleniowego. Mtodzi ludzie z ogromnym zapatem, ale brakiem do$wiadczenia potrzebujg wsparcia
mentorskiego.
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Przebieg projektu:

Z uwagi na aktualng sytuacje zwigzang z trwajaca pandemia COVID-19, tegoroczna edycja projektu SLIP zostanie ograniczona
oraz w duzej czeci przeprowadzona zdalnie - za pomocq narzgdzi internetowych. W ramach SLIP oferent zorganizuje serig 5
warsztatéw w formie zdalnej (webinarium) oraz 50 godzin indywidualnych konsultacji biznesowych.

Warsztaty tematyczne
Doéwiadczeni w danej dziedzinie specjaliéci przeprowadzg 5 tematycznie réznych warsztatow on-line (webinarium), dla tacznie
okoto 80-100 os6b. Tematyka szkolerl dotyczy¢ bedzie m.in.:

e Budowy modelu biznesowego wokét wartosci dla klienta z wykorzystaniem koncepcji Business Model Canvas;

Inkrementalnych metod zarzadzania innowacjami z wykorzystaniem metodyk Lean Startup oraz Customer Development;
Pozyskiwania i wspétpracy z inwestorem - w tym prezentacja projektu metoda pitch deck;
Technik negocjacji i sprzedazy z elementami digital marketingu;

Zarzadzania zespotem i projektem innowacyjnym.

Program doradczo-mentoringowy

W ramach projektu oferent zorganizuje spotkania 1:1 z mentorami i doradcami w okredlonych dziedzinach, ktdrzy tacznie
przeprowadza 50 godzin konsultacji. Przy zafozeniy, iz jedna taka porada potrwa okoto 2 godziny, taczna liczba beneficjantéw
szacowana jest na 25 przedsigbiorcéw (lub oséb zamierzajgcych rozpoczat dziatalnoéc). Spotkania beda sie odbywac w formie
zdalnej (tele- lub video-konferencja), w pomieszczeniach biurowych zapewnionych przez Oferenta lub w innym miejscu,
wybranym przez uczestnikéw.

W szczegdlnosci prowadzone bedzie doradztwo w zakresie: Ochrony whasnoécl intelektualnej, strategii rozwoju organizacji,
tworzenia modeli biznesowych, pozyskania inwestora, wejscia na rynki zagraniczne, prawa cywilnego i gospodarczego.

Zapisy na konsultacje bedg prowadzona za pomoca strony internetowej: Zainteresowane osoby beda mogly wybra¢ mentora z
listy lub zada¢ pytanie, na podstawie ktérego Oferent dobierze odpowiedniego eksperta lub postara sie nawigza¢ wspétprace z
odpowiednig osoba.

Kampania promocyjna

Z uwagi na specyfike grupy docelowej akcja promocyjna projektu bedzie prowadzona gtéwnie z wykorzystaniem kanatéw
internetowych i mediéw spotecznosciowych. Kampania (z wykorzystaniem zaréwno platnych reklam, jak i tzw. zasiegéw
organicznych) bedzie szczegdinie skierowana do studentéw dziatajacych w kotach naukowych i organizacjach studenckich oraz
realizujacych staze w Krakowie. W promocji projektu wykorzystane zostang takze formalne i nieformalne grupy zrzeszajace
mtodych naukowcéw (np. samorzad doktorantéw, PolDoc, TOP 500, grupa absolwentéw programu Transformation.doc itp).
Zaktadany zasieg kampanii promocyjnej szacowany jest na poziomie 15.000-20.000

Ramowy harmonogram projektu na 2020 rok:

e 06.07 — 10.07 — Przygotowanie projektu od strony organizacyjnej i opracowanie materiatéw promocyjnych
e 06.07 —18.09 — Prowadzenie akcji promocyjnej

e 13.07 —04.09 — Przeprowadzenie 5 szkolert w formie webinarium

e 20.07 - 18.09 — Prowadzenie konsultacji biznesowych

e 21.09 —30.09 - Rozliczenie projektu, opracowanie raportu koficowego.

Miejsce realizacji projektu:
Z uwagi na specyfike realizowanych dziatan, projekt realizowany bedzie zdalnie. Ewentualne stacjonarne elementy projekty
zostana zrealizowane w biurze Oferenta w Krakowie przy ulicy Zygmunta Augusta 5/2.

Analiza ryzyka
Z uwagi na fakt, iz projekt w najwigkszym stopniu realizowany bedzie w formie on-line, gtéwne ryzyka organizacyjne
sprowadzajg si¢ do kwestii technicznych zwigzanych z oprogramowaniem komputerowym. W celu minimalizacji tego ryzyka







wykorzystana zostanie aplikacja zoom. Jest to popularne i powszechnie stosowane rozwigzanie na calym $wiecie. Rozwigzanie to
zostato przetestowane przez Oferenta podczas kilku wydarzeri prowadzonych on-line, m.in. takich jak OpenCoffeeKRK czy
Krakéw Startup Challenge. Pozostate ryzyka techniczne (awaria sprzetu lub dostepu do Internetu) réwniez zostaly wziete pod
uwage: Oferent kazdorazowo zapewni dodatkowy (awaryjny) laptop oraz alternatywny dostep do Internetu.

W celu minimalizacji ryzyka zwigzanego z zapewnieniem odpowiedniej frekwencji na szkoleniach Oferent zastosuje sprawdzong
juz od lat metodeg: Chetne osoby bedg rejestrowac sig za pomocy formularza Internetowego, a nastepnie ich udziat bedzie
potwierdzany telefonicznie, co powinno zapewni¢ odpowiednia liczbe uczestnikéw kazdego z warsztatéw. Jezeli liczba chetnych
znaczaco odbiegnie od zaktadanej (zaréwno powyzej, jak i ponizej planowanego poziomu), Oferent zorganizuje dodatkowe
szkolenia.

4. Opis zakladanych razuitatéw realincjl zadania publicznego

~ Planowany pnﬂnm :
Nazwa _rezulta,tu- G oslagnlccla rezuihtﬁw

e IR {waﬂuﬁdﬁu{nﬂa}. s
Liczba zorganizowanych szkolers w formie 5 Llsta elektromczna zaplsanych uczestnikéw,
telekonferencji o$wiadczenie prowadzacego
Minimalna fgczna liczba uczestnikéw 75 Lista elektroniczna zapisanych uczestnikéw,
organizowanych szkoler oéwiadczenie prowadzacego
taczna liczba godzin konsultadi 50 Oéwiadczenia beneficjentow i ekspertéw

indywidualnych z ekspertami biznesowymi

Zasieg informacji o wydarzeniu w
érodowisku start-upowym (Liczba 10.000 Statystyki portali spotecznosciowych
odbiorcéw)
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Krakow Miastem Startupéw to fundacja non-profit, ktéra od 2014 roku wsp|era rozw_oj— ekosystemu startupowego w
Krakowie. Dziatamy w bardzo szeroko rozumianym ekosystemie, a czasem na jego obrzezach. Inspirujemy i pomagamy
stawiaé pierwsze kroki w $wiecie innowacyjnego biznesu, budujemy tez mosty pomiedzy startupami a uczelniami i
witadzami publicznymi.

W latach 2015-2019 Fundacja zrealizowata kilkadziesiat projektow i dziatarh systemowych (w tym ponad 170 wydarzen,
szkolen i konferencji) skierowanych do krakowskiej spotecznosci start-upowej i akademickiej (prawie 4.000 beneficjentow)
o facznej wartosci prawie 800 000 zt. Fundacja pozyskafa w tym czasie i prawidiowo rozliczyta 21 dotacji ze srodkéw
publicznych na faczng kwote 544 170,00 zt.

Wéréd wybranych projektéw zrealizowanych w samym 2019 roku wymieni¢ moizna:

e KRK InnoTech Starter 2.0 — czyli druga edycje autorskiego programu akceleracyjnego nakierowanego na transfer i
komercjalizacje technologii akademickich, w ramach ktdrego powstato 8 innowacyjnych start-upéw, z ktérych dwa
dostaty sie do rzadowego programu Platformy Startowe jeszcze w 2019 roku,

e Realizowany dzigki wsparciu Wojewddztwa Matopolskiego cykl konferencji biznesowych pod nazwg Startup Mixer,
podczas ktérego cztonkowie krakowskiego $rodowiska start-upowego mogli poszerzyé swoja wiedze | kontakty
biznesowe. W spotkaniach tacznie wzigto udziat okoto 300 oséb.

e Organizowang wspdlnie z Urzedem Miasta Krakowa, Szkote Letnig Innowacji i Przedsieblorczoéci w ramach ktdrej
przeprowadzono 130 godzin indywidualnych konsultacji biznesowych, zorganizowano serie szkolent oraz konferencjg
Innowacyjny Krakéw”, ktdra skupita ponad 100 przedstawicieli krakowskich przedsiebiorcéw, lokalnych politykéw,
urzednikéw oraz przedstawicieli organizacji wspierajgcych przedsigbiorczosé.

e Cykl 30 szkoleh biznesowych skierowanych do Srodowiska studenckiego, pod nazwa Jesienny Uniwersytet
Przedsigbiorczoéci i Innowacji, w ktérym udziat wzigfo ponad 300 beneficjentéw, zrealizowany dzigki wsparciu
Ministerstwa Nauki i Szkolnictwa WyZszego.

e Zrealizowany wspdinie z Urzedem Miasta Krakowa, Tydzieri Startupéw starti#KRKup, w ramach ktérego odbyto sie 5
prelekcji o tematyce biznesowej dla tacznie okoto 250 o0séb oraz Vil-a edycja konferencji naukowej KRK InnoTech

Starter, na ktérej swoje prace w formie posteréw przedstawito ponad 40 naukowcdw.
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e Finat Akademickiego Maratony Innowacji — czyli 24-godzinny hackathon podczas ktérego powstato 8 projektow
biznesowych w obszarze smart city, realizowany dzigki wsparciu Ministerstwa Nauki i Szkolnictwa Wyzszego.

e Wspétorganizacje Life Science Open Space — miedzynarodowej konferencji, bedacej jedna z najwigkszych i najbardziej
rozpoznawalnych imprez tego typu w Europie Srodkowej.

Wybrane projekty z roku 2018:

e Ztechnologii w globalny biznes

Projekt, ktérego celem byto podniesienie kompetencji studentdéw krakowskich uczelni. Skfadat sie on z serii warsztatow
prowadzonych na terenie krakowskich uczelni wyiszych oraz spotkania networkingowego, na ktére obok uczestnikow
warsztatéw zaproszeni zostali krakowscy przedsigbiorcy i inwestorzy. W ramach projektu, podczas 20 warsztatow tacznie
przeszkolono 323 studentéw. W spotkaniu podsumowujacym projekt udziat wziglo przeszto 80 oséb. Projekt byt
realizowany dzieki wsparciu finansowemu Ministerstwa Nauki i Szkolnictwa Wyiszego w ramach zadania publicznego
,Organizowanie i animowanie dziatari na rzecz Ssrodowiska akademickiego”

e KRK InnoTeh Week

Seria konferencji, szkoleri | spotkar start-upowych odbywajacych si¢ w ramach Krakowskiego Tygodnia Startupéw
#startKRKup. W ramach projektu odbyta sie m.in V edycja konferencji KRK innoTech Summit, ktdrej celem jest budowanie
dialogu pomiedzy naukowcami a $rodowiskiem biznesowym, bedacymi czesto dwoma, odrgbnymi $wiatami.
Zorganizowano takze serig czterech spotkan promujgcych przedsiebiorczo$¢ wérdd studentéw na terenie czterech
krakowskich uczelni wyzszych (UJ, AGH, PK, UEK). Zwiericzeniem projektu byt 2-dniowy warsztat KITS:Academy, bazujacy
na autorskim programie pre-akceleracyjnym KRK InnoTech Starter Projekt byt realizowany dzieki wsparciu finansowemu z
Urzedu Miasta Krakowa w ramach otwartego konkursu ofert na realizacje zadania ,Krakowski Tydzier Startupdw
#startKRKup”.

e Szkota Letnia Innowacji i Przedsigbiorczosci

Seria spotkan, warsztatéw i konsultacji indywidualnych dla os6b prowadzacych lub planujacych zatozenie przedsigbiorstwa
typu start-up. Projekt realizowany byt w wakacje, w jego ramach odbylo sie 9 spotkan, w ktérych facznie uczestniczyto 155
o0s6b. Seria spotkan byta uzupeiniona indywidualnymi konsultacjami 1:1 (m.in. obszar prawa, marketingu, zarzadzania
strategicznego, technik sprzedazy) — tacznie przeprowadzono 43 godziny konsultacji. Projekt byt realizowany dzieki
wsparciu finansowemu z Urzedu Miasta Krakowa w ramach otwartego konkursu ofert na realizacje zadania ,Krakow dla
Msp”

e Customer Development: Best practice & Lessons learned

2-dniowe wydarzenie skierowane do branzy krakowskich start-upéw technologicznych skupione wokét nowoczesnych
metod zarzadzania produktem okreslanych ogélnie jako Customer Development. Konferencja jest skierowana przede
wszystkim do mikro-firm technologicznych wykraczajgcych poza klasycznie pojmowany sektor ICT (tj. tworzenie
oprogramowania). Stanowi ona platformg¢ wymiany dodwiadczerh szczegdlnie pomigdzy matopolskimi start-upami
tworzacymi rozwigzania ,hardware-owe”, takie jak sprzet elektroniczny, drukarki 3D, czy rozwigzania dla przemystu
(sektor B2B). Projekt byt realizowany dzigki wsparciu Wojewddztwa Matopolskiego w ramach zadania publicznego
,Matopolska ~ tu technologia staje sie biznesem” - 2018

® KRKInnoTech Summit

Seria trzech konferencji towarzyszacych programowi pre-akceleracyjnemu realizowanemu przez Oferenta wspéinie z
bankiem UBS w 2018 roku pod nazwa KRK InnoTech Starter. Projekt jest odpowiedzig na wyzwania zwigzane z transferem
technologii powstatych w murach uczelni do biznesu. Jej nowatorska formuta pozwala pofaczyé: mtodych naukowcéw
posiadajacych pomysty technologiczne, przedsiebiorcéw potrafigcych tworzyé innowacyjny biznes duze przedsiebiorstwa
posiadajgce zdolno$é¢ absorpcji innowacyjnych technologii oraz inwestoréw sktonnych do wspierania ryzykownych
projektéw na wczesnym etapie rozwoju. Projekt byt realizowany dzieki wsparciu Wojewddztwa Matopolskiego w ramach
zadania publicznego ,Matopolska ~ tu technologia staje sig biznesem” — 2018

W latach 2015-2017 realizowano zadania publiczne dofinansowane ze $rodkéw publicznych:
e Ministerstwa Nauki i Szkolnictwa Wyiszego:
o Ztechnologii w globalny biznes 2017
® Wojew6dztwa Matopolskiego:
o Ztechnologii w globalny biznes - warsztaty wiosenne 2016
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o AGH Smart Startup Week
o UEK Winter Startup Week Conference
o Swiatowy Tydzier Przedsigbiorczosci 2015
e Miasta Krakowa:
o Krakowski Tydzien Startupdw START #KRK UP 2017
o Krakowski Tydzien Startupow START #KRK UP 2
o Krakowski Tydziert Startupdw START #KRK UP

Zasoby finansowe i rzeczowe:
Na realizacje projektu przeznaczy 4.700 zt finansowych $rodkéw wiasnych oraz dostep do przestrzeni biurowej
zlokalizowanej przy Zygmunta Augusta 5/2.

Zasoby kadrowe

Zarzadzanie i promocja projektu: ,

e Julia Panko (Project Manager) - absolwentka Uniwersytetu Jagiellofiskiego. W fundacji juz ponad rok obejmuje
stanowisko Project Managera. Zajmuje sie koordynacja i organizacja wydarzeri w tematyce biznesowej w postaci
warsztatéw, szkolen oraz konferencji. W ramach dziata promocyjnych odpowiada za wizerunek fundacji podczas
eventéw networkingowych. Tworzy graficzne materiaty w formie wideo

e Pawel Zdakowski (Wiceprezes ds. Operacyjnych) - konsultant oraz mentor zaangazowany w proces komercjalizacji
technologii akademickich poprzez tworzenie spétek typu start-up. Wspéttwérca projektdw Edu-peryskop, Animusz
oraz wspétzatozyciel startupu RenVis. Koordynator V edycji ogdlnopolskiego Konkursu Konstrukcji Studenckich przy
bezpoéredniej wspétpracy z PKP S.A., ING oraz MNiSW. Sekretarz Krajowej Komisji Rewizyjne] Niezaleznego Zrzeszenia
Studentéw. Mentor w programie szkoleniowym akceleratora KRK InnoTech Starter realizowanego przez fundacje
Krakéw Miastem Startupéw wspdlnie z bankiem UBS. Wspiera w obszarze tworzenia modelu biznesowego, strategii
promocji oraz pozyskania inwestora.

e Wiktoria Kulesza (ekspert ds. promocji) - studentka drugiego roku kulturoznawstwa na Wydziale Polonistyk
Uniwersytetu Jagielloriskiego. Dwukrotna finalistka Olimpiady Literatury i Jgzyka Polskiego. Oprécz kampanii
promujacych dziatania Fundacji, tworzy i edytuje tredci przeznaczone na strong internetowg www.kms.org.pl i strong
Fundacji na portalu Facebook. Swoje umiejetnosci | wiedze rozwija w ramach szkoler z zakresu m.in. design thinking,
visual thinking czy e-przedsigbiorczosci. ‘

Rozliczenie finansowe i administracja:

e Michat Matlakiewicz (Wiceprezes ds. Finansowych) - Student studiéw podyplomowych Audytu, Kontroli Zarzadczej i
Rachunkowoéci w Szkole Gtéwnej Handlowej w Warszawie, absolwent Zarzadzania i Inzynierii Produkcji na Wydziale
Zarzadzania Akademii Gérniczo Hutniczej w Krakowie. Ksztafci si¢ w zakresie ksiegowoséci oraz analityki finansowej
konczac kursy zawodowe. W pracy zawodowej wspdtpracuje z przedsigbiorstwami z branz budowlanej oraz wyrobéw
medycznych odpowiadajac za kontrole zarzadcza, w tym za tworzenie raportéw przychodéw oraz kosztéw dla
zarzadéw, plikéw budzetowych oraz wspétprace z bankami. Zdobywat do$wiadczenie marketingowe wspétpracujac z
Open Finance SA oraz HBC Coca-Cola Polska. Zwigzany z Fundacjg od 2015 roku. We wczeéniejszych latach w Fundacji
petnit funkcje Project Managera, Koordynatora ds. partneréw biznesowych oraz Wiceprezesa ds. operacyjnych.

e Natalia Waga (zarzadzanie finansami) - Studentka Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie na kierunku Innowacje w
biznesie. Zawodowo pracuje na stanowisku Miodszego specjalisty ds. Rozliczenia Produkcji w dziale Controllingu. Duzg
czeéé czasu poéwieca Harcerstwu, w ktdrym spetnia sie w roli ksztatceniowca, organizujac warsztaty metodyczne oraz
kursy dla miodych lideréw matych grup. W Fundacji od 2020 roku zajmuje sig logistyka wydarzet oraz finansami.
Interesuje sie rozwojem osobisty, swojg wiedze zdobywa na studiach oraz z ksigzek biznesowych, psychologicznych i z
dziedziny rozwoju osobistego, a takze na kursach Lideréw i Ksztatceniowcow.

e Julia Sienkiewicz (wsparcie logistyczne) - studentka Inzynierii Organizacji i Zarzadzania na Uniwersytecie Ekonomicznym.
Obecnie pracuje w jednej z krakowskich agencji marketingowych. Organizowata takie wydarzenia jak Polikultura,
Konferencja Profectus oraz spotkania z podréznikami. W poprzednich latach aktywnie dziatata w obszarze projektéw
Erasmus +. Jako EuroPeers szkolita sie w Norwegii oraz dzielifa si¢ wiedza na temat mozliwosci jakie daje Erasmus + w
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suwalskim liceum.

Rada merytoryczna (prowadzenie szkoleft i konsultacji oraz pozyskiwanie ekspertéw zewnetrznych):

Michat Adamczyk (Prezes Zarzadu) — inzynier informatyki stosowanej (Java developer) | magister zarzadzania
(specjalnoéé: zarzadzanie zasobami ludzkimi) z do$wiadczeniem biznesowym (dziatalno$¢ w obszarze mobile-IT) oraz

12 letnim do$wiadczeniem menedzerskim i 5-lethim doéwiadczeniem naukowo-dydaktycznym. Ekspert oceniajgcy
przedsiewziecia biznesowe pod katem innowacyjnoéci w ramach projektéw PARP. Realizuje na AGH rozprawe
doktorska w dyscyplinie nauk o zarzadzaniu dotyczacy krakowskiego ekosystemu start-upowego. Autor kilkunastu
publikacji naukowych dotyczacych zarzadzania innowacjami, w tym m.in. 7 artykuféw w czasopismach naukowych, 7
rozdziatéw w monografiach. Nauczyciel akademicki i trener w zakresie zarzadzania innowacjami, projektami i zasobami
ludzkimi. Absolwent prestizowego szkolenia z zakresu komercjalizacji technologii na Wageningen University (Holandia)

w ramach programu Ministerstwa Nauki i Szkolnictwa Wyzszego , Transformation.doc”.

Barttomiej ,,$wistak” Piotrowski {Prezes Rady Fundacjl) - networker, business development manager, zajmuje sie
budowaniem spotecznosci od 2010 roku. Twérca TEAM Krakéw (klubu rozwojowo-networkingowego), EAR -
Eksperymentalnej Agencji Reklamowej, Startupunity (projektu dotyczacego spotecznosci startupowych), startupuj.pl
(marki szkoleniowej) oraz Startupmind (spotkari kreatywnych dia startupdw). Jeden z inicjatoréw, zatozycieli i byly lider
KMS - Krakéw Miastem Startupéw. Mocno zaangazowany w Turkusowe Sniadania w Krakowie oraz Linkedin Local
Krakéw, Free Hugs Krakéw i Centrum Obywatelskie (inkubator NGO). Lokalny lider i organizator protestéw przeciwko
ACTA w 2012 oraz uczestnik protestéw ACTA2 w 2018. W organizowanych i wspdtorganizowanych przez Swistaka
spotkaniach brali udziat liderzy: innovation Nest, Startup Poland, Reaktor Warsow, Urzad Miasta Krakow, Pirx oraz
przedstawiciele kilkuset innych marek. Prowadzit szkolenia/konsultacje dla: Instytut Ekonomii Narodowego Banku
Polskiego, Flytech, Fundacja My Pacjenci, Allbag i kilkudziesieciu innych.

Sebastian Kolisz (czlonek Rady Fundacji) — Certyfikowany Instruktor Innowacji AIP. Promotor idei startupdw i dziatan
przedsiebiorczych. Twérca sukcesu AIP w Krakowie. Koordynowat od podstaw powstanie sieci Inkubatoréw
Przedsiebiorczosci w Krakowie rozpoczynajac od 2006 roku. W roku 2017 wspierat powstawanie nowej sieci Business Link
jako Dyrektor dziatu Standard Excellence Polska oraz Dyrektor Growth Business Link Krakéw. Organizator konferencji,
szkoleri, prezentacji, targéw i wielu projektéw zwigzanych z przedsigbiorczoscig i startupami (m.in. Poland Business
Starter, Startup Mixer, Business Mixer). Koordynator projektu ,Platformy Startowe dla nowych pomystéw”, w ramach
ktérych prowadzit cykl Warsztatéw z Kreowania Pomystéw Biznesowych oraz Business Mixery. Przez 10 lat przeprowadzit
ponad 500 szkolei i przeszkolit ponad 15.000 osob z tematyki przedsigbiorczodci i zakladania wiasnej firmy. Prezes
Zarzadu i wiasciciel IRESCO Sp. z 0.0.

Rafat Bill (cztonek Rady Fundacji) — Aktualnie pracuje jako Product Developer dla niemieckiej firmy Berg Technologies
GmbH. Absolwent stosunkéw miedzynarodowych na Uniwersytecie Jagielloriskim i handlu miedzynarodowego na
Uniwersytecie Ekonomicznym, obecnie doktorant Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie na fakultecie
ekonomicznym. Przygotowuje prace z zakresu metodyki transferu technologii i wiedzy z uczelni do matych i $rednich
przedsiebiorstw w wybranych krajach: Polsce, Niemczech, Hiszpanii i Rumunii. Poza gtéwnym obszarem pracy
badawczej zajmuje sie réznymi czgéciami nauk ekonomicznych: makroekonomia, ekonomia startupowa oraz ekonomia
behawioralna. W poprzednich latach pracowat jako menedzer projektéw w organizacjach pozarzadowych i konsultant
funduszy europejskich dia MSP.

Grzegorz Zagraba (Wiceprezes ds. Wspdlpracy Biznesowej) — konsultant w zakresie sprzedazy, tworzenia modeli
biznesowych i zarzgdzania zespotem w startupach. Na co dzieri odpowiedzialny za rozwdj dziatu sprzedazy w Archdesk

- polsko-brytyjskim startupie porzadkujacym zarzadzanie firmami budowlanymi i produkcyjnymi, przy wykorzystaniu
rozwigzan IT dostarczanych w modelu SaaS. Aktywnie posredniczy w pozyskiwaniu klientéw przez krakowskie firmy z
branzy IT oraz marketingowej. Szkoli organizacje studenckie w zakresie sprzedazy, wystapien publicznych i zarzadzania
zespotem. Jeden z twércéw AlphaVision, startupu ktérego celem bylo uproszczenie pracy radiologéw przez
automatyczny system Quality Assurance. Wspdtpracowat przy prébach komercjalizacji technologii powstajacych na
Politechnice Krakowskiej oraz Uniwersytecie Rolniczym. Doradza i mentoruje mtodym startupom takim jak GetDressed
czy Trymile







IV. Szacunkowa kalkulacja kosztow realizacji zadania publicznego

szkolenia on-line (5 x 800 z})

Wynagrodzenie mentoréw i ekspertéw

2. prowadzgcych konsultacje indywidualne (50 x
100zt)
3. Promocja projektu w mediach elektronicznych (w 2 000,00 [

tym opracowanie grafik projektowych)

4. Zakup licencji na oprogramowanie do
telekonferencji
5. Koordynacja projektu (w tym organizacja

webinariéw od strony technicznej)

V. Oswiadczenia

Oswiadczam(-my), ze:
1) proponowane zadanie publiczne bedzie realizowane wylgcznie w zakresie dziatalnosci pozytku publicznego

2)

3} oferent* / oferenct* sktadajacy niniejszg ofertg nie zalega(-ja)* / zalegal-ja}* z optacaniem naleznosci z tytutu zobowigzan
podatkowych;

4) oferent* / oferenci* skiadajacy niniejsza oferte nie zalega(-ja)* / zalega{ja)* z optacaniem naleinosci z tytutu sktadek na
ubezpieczenia spoteczne;

5) dane zawarte w czesci If niniejszej oferty sg zgodne z Krajowym Rejestrem Sadowym* / inng-wiasciwg-ewidencja®;

6) wszystkie informacje podane w ofercie oraz zatacznikach sg zgodne z aktualnym stanem prawnym i faktycznym;

7} w zakresie zwigzanym ze sktadaniem ofert, w tym z gromadzeniem, przetwarzaniem i przekazywaniem danych

osobowych, a takze wprowadzaniem ich do systeméw informatycznych, osoby, ktdérych dotycza te dane, ztozyly stosowne

o$wiadczenia zgodnie z przepisami o ochronie danych osobowych.

2020 -06- 03

(podpis osoby upowaznionej lub podpisy
0séb upowaznionych do sktadania o$wiadczei
woli w imieniu oferentéw)






