UPROSZCZONA OFERTA REALIZACJI ZADANIA PUBLICZNEGO

POUCZENIE co do sposobu wypełniania oferty:
Ofertę należy wypełnić wyłącznie w białych pustych polach, zgodnie z instrukcjami umieszczonymi przy poszczególnych polach
oraz w przypisach.
Zaznaczenie gwiazdką, np.: „pobieranie*/niepobieranie*” oznacza, że należy skreślić niewłaściwą odpowiedź, pozostawiając prawidłową. Przykład: „pobieranie*/niepobieranie*”.

I. Podstawowe informacje o złożonej ofercie

	1. Organ administracji publicznej,
    do którego jest adresowana oferta 
	Prezydent Miasta Krakowa
Wydział Ds. Przedsiębiorczości i Innowacji

	2. Rodzaj zadania publicznego[footnoteRef:1]) [1: )	Rodzaj zadania zawiera się w zakresie zadań określonych w art. 4 ustawy z dnia 24 kwietnia 2003 r. o działalności pożytku publicznego i o wolontariacie (Dz. U. z 2018 r. poz. 450, z późn. zm.).] 

	działalność wspomagająca rozwój gospodarczy, w tym rozwój przedsiębiorczości



II. Dane oferenta(-tów) 

	1. Nazwa oferenta(-tów), forma prawna, numer w Krajowym Rejestrze Sądowym lub innej ewidencji, adres siedziby, strona www, adres do korespondencji, adres e-mail, numer telefonu

	Nazwa: 			KRAKÓW  MIASTEM STARTUPÓW
Numer w KRS: 		0000540402
Adres:			ul. Dolnych Młynów 3/1, 31-124 Kraków
WWW: 			http://kms.org.pl/
Nr rachunku bankowego:	31 1240 4650 1111 0010 7203 8951
Nazwa banku:		Bank Pekao, Oddział w Krakowie Rynek Główny  47


	2. Dane osoby upoważnionej do składania wyjaśnień dotyczących oferty (np. imię i nazwisko, numer telefonu, adres poczty elektronicznej) 
	
Maciej Galas – maciej.galas@kms.org.pl, tel. 722 137 136
Michał Adamczyk – michal.adamczyk@kms.org.pl, tel. 512 398 828

E-mail: kontak@kms.org.pl



III. Zakres rzeczowy zadania publicznego 
	
	1. Tytuł zadania publicznego
	[bookmark: _GoBack]KITS: Investor Day

	2. Termin realizacji zadania publicznego[footnoteRef:2]) [2: )	Termin realizacji zadania nie może być dłuższy niż 90 dni. ] 

	Data rozpoczęcia
	19 września 2019
	Data 
zakończenia
	31 października 2019

	3. Syntetyczny opis zadania (wraz ze wskazaniem miejsca jego realizacji)

	
KITS: Investor Day to konferencja, której celem jest umożliwienie młodym przedsiębiorczym zespołem (start-upom) spotkanie z inwestorami. Konwencja projektu łączy formułę Pitch Contest (czyli prezentację wybranych projektów przed inwestorami) z Business Speed Dating (moderowane spotkanie inwestorów i start-upów). W trakcie konferencji zaprezentuje się 8 projektów start-upowych znajdujących się pod opieką fundacji Kraków Miastem Startupów, a następnie odbędzie się otwarte dla start-upów pół-moderowane spotkanie z inwestorami. Ostatnią częścią wydarzenia będzie networking swobodny, który często prowadzi do współpracy biznesowej i bywa oceniany jako najbardziej wartościowa część tego typu projektów.

Starup Pitch Contest
Pierwszą częścią konferencji będzie prezentacja 8 projektów start-upowych w formie „pitch contest”. Wybrane projekty przedstawią 7-minutowe prezentacje przed zgromadzonymi inwestorami i ekspertami. W tej części nie przewiduje się jednak zadawania pytań, ani oceny projektów. Wszelkie pytanie i ewentualne propozycje współpracy będą się odbywać w kolejnej części konferencji.

Business Speed Dating
“Speed Dating” to znana i popularna w środowisku start-upowym konwencja pozyskiwania kontaktów z inwestorami: Młodzi ludzie posiadający pomysł biznesowy przedstawiają go podczas krótkiej rozmowy (5 minut) z zaproszonymi inwestorami, rozmówcy zmieniają się co 5 minut. W ramach projektu zakłada się zaproszenie 12 start-upów i ok 5-10 inwestorów/mentorów, którzy będą analizować przedstawione pomysły. W praktyce główną wartością Business Speed Dating jest zgromadzenie w jednym miejscu inwestorów i start-upów, co umożliwia nawiązanie pomiędzy nimi relacji w szybki i efektywny sposób.

Sesja spotkań (1:1)
W trakcie KITS: Demo Day, oprócz rozmów z inwestorami możliwe będzie porozmawianie z zaproszonymi gośćmi przy wyznaczonych stolikach dla uczestników konferencji. Spotkania będą się odbywać w „rundach” po 10 minut. Zapisy na spotkania będą prowadzone przed i w trakcie konferencji. Takie pół-moderowane spotkania umożliwiają szybką i usystematyzowaną wymianę wiedzy oraz nawiązanie relacji biznesowych. Oprócz inwestorów w sesji mentoringowej udział wezmą również eksperci z różnych dziedzin (np. prawnicy, rzecznicy patentowi, specjaliści od marketingu).
	
Działania promocyjne
Projektowi towarzyszyć będzie duża akcja promocyjna prowadzona różnymi kanałami. W ramach tego działania opracowane zostaną materiały graficzne i elementy identyfikacji wizualnej, powstaną także zestawy gadżetów. Z uwagi na charakterystykę grupy docelowej, szczególny nacisk położony zostanie na reklamę w mediach społecznościowych, prowadzoną w środowisku start-upowym oraz akademickim.

Doradztwo dla zespołów
Oprócz pozyskania inwestora, bardzo ważnym aspektem prezentacji przed inwestorem jest uzyskanie cennych informacji, które mogą wspierać dalszy rozwój projektów. W ramach projektu Oferent zapewni dodatkowe wsparcie doradczo-mentoringowe po samej konferencji i pomoże uczestnikom przeanalizować wystąpienia oraz informacje zwrotne od inwestorów.
 
Konferencja odbędzie się w Krakowie, 25 września 2019 w klubie Hevre (Beera Meiselsa 18).

Ramowy harmonogram projektu:
· 19.09 – 24.09 – Przygotowanie projektu i promocja w środowisku start-upowym
· 25.09 – organizacja konferencji
· 26.09 – 28.09 – podsumowanie konferencji w mediach elektronicznych.
· 26.09 – 14.10 – obróbka materiału video z konferencji
· 14.10 – 20.10 – Publikacja materiału video w mediach elektronicznych
· 26.09 – 14.10 – Ewaluacja i podsumowanie projektu – W tym: Kontakt z inwestorami (podziękowania i prośbą o podsumowanie), kontakt z zespołami prezentującymi (doradztwo i pomoc w dalszym rozwoju oraz prośba o podsumowanie projektu).
· [bookmark: _heading=h.gjdgxs]20.10 – 31.10 – Rozliczenie projektu, opracowanie raportu końcowego.


	4. Opis zakładanych rezultatów realizacji zadania publicznego 

	Nazwa rezultatu
	Planowany poziom osiągnięcia rezultatów (wartość docelowa)
	Sposób monitorowania rezultatów / źródło informacji o osiągnięciu wskaźnika

	
Liczba uczestników konferencji
	50
	Lista obecności

	
Liczba zaprezentowanych pomysłów biznesowych (w formie start-up pitch)
	8
	Dokumentacja fotograficzna/Lista
obecności

	Łączna liczba start-upów obecnych  na wydarzeniu
	10-15
	Dokumentacja fotograficzna/Lista
obecności

	Łączna liczba godzin konsultacji z ekspertami/mentorami biorącymi udział w konferencjach
	12
	Dokumentacja fotograficzna/Lista
obecności

	Zasięg informacji o wydarzeniu w środowisku start-upowym (Liczba odbiorców)
	20.000
	Statystyki portali społecznościowych



	5. Krótka charakterystyka Oferenta, jego doświadczenia w realizacji działań planowanych w ofercie oraz zasobów, które będą wykorzystane w realizacji zadania

	
Charakterystyka Oferenta i doświadczenia:

Kraków Miastem Startupów to fundacja non-profit, którą tworzą młodzi naukowcy, i przedsiębiorcy i studenci zainteresowani krakowską sceną start-upową. Naszym celem jest wspieranie rozwoju ekosystemu start-upowego w Krakowie. Od 2017 roku priorytetowym działaniem Fundacji jest stworzenie programu pre-akceleracji inicjatyw biznesowych opartych na technologiach akademickich. 
W latach 2015-2018 Fundacja zrealizowała kilkanaście projektów i działań systemowych skierowanych do krakowskiej społeczności start-upowej i akademickiej, w tym 13 projektów finansowanych ze środków publicznych  na łączną kwotę 296.540,00 zł. W tym między innymi, takie działania jak:

Z technologii w globalny biznes 2018
Projekt, którego celem było podniesienie kompetencji studentów krakowskich uczelni. Składał się on z serii warsztatów prowadzonych na terenie krakowskich uczelni wyższych oraz spotkania networkingowego, na które obok uczestników warsztatów zaproszenie zostali krakowscy przedsiębiorcy i inwestorzy. W ramach projektu, podczas 20 warsztatów łącznie przeszkolono 323 studentów. W spotkaniu podsumowującym projekt udział wzięło przeszło 80 osób.
Projekt był realizowany dzięki wsparciu finansowemu Ministerstwa Nauki i Szkolnictwa Wyższego w ramach zadania publicznego „Organizowanie i animowanie działań na rzecz środowiska akademickiego”

KRK InnoTeh Week 2018
Seria konferencji, szkoleń I spotkań start-upowych odbywających się w ramach Krakowskiego Tygodnia Startupów #startKRKup. W ramach projektu odbyła się m.in V edycja konferencji KRK innoTech Summit, której celem jest budowanie dialogu pomiędzy naukowcami a środowiskiem biznesowym, będącymi często dwoma, odrębnymi światami. Zorganizowano także serię czterech spotkań promujących przedsiębiorczość wśród studentów na terenie czterech krakowskich uczelni wyższych (UJ, AGH, PK, UEK). Zwieńczeniem projektu był 2-dniowy warsztat KITS:Academy, bazujący na autorskim programie pre-akceleracyjnym KRK InnoTech Starter
Projekt był realizowany dzięki wsparciu finansowemu z Urzędu Miasta Krakowa w ramach otwartego konkursu ofert na realizację zadania „Krakowski Tydzień Startupów #startKRKup”.

Szkoła Letnia Innowacji i Przedsiębiorczości
Seria spotkań, warsztatów i konsultacji indywidualnych dla osób prowadzących lub planujących założenie przedsiębiorstwa typu start-up. Projekt realizowany był w wakcje, w jego ramach odbyło się 9 spotkań, w których łącznie uczestniczyło 155 osób. Seria spotkań była uzupełniona indywidualnymi konsultacjami 1:1 (m.in. obszar prawa, marketingu, zarządzania strategicznego, technik sprzedaży) – łącznie przeprowadzono 43 godziny konkultacji.
Projekt był realizowany dzięki wsparciu finansowemu z Urzędu Miasta Krakowa w ramach otwartego konkursu ofert na realizację zadania „Kraków dla MSP”

Customer Development: Best practice & Lessons learned
2-dniowe wydarzenie skierowane do branży krakowskich start-upów technologicznych skupione wokół nowoczesnych metod zarządzania produktem określanych ogólnie jako Customer Development. Konferencja jest skierowana przede wszystkim do mikro-firm technologicznych wykraczających poza klasycznie pojmowany sektor ICT (tj. tworzenie oprogramowania). Stanowi ona platformę wymiany doświadczeń szczególnie pomiędzy małopolskimi start-upami tworzącymi rozwiązania „hardware-owe”, takie jak sprzęt elektroniczny, drukarki 3D, czy rozwiązania dla przemysłu (sektor B2B).
Projekt był realizowany dzięki wsparciu Województwa Małopolskiego w ramach zadania publicznego "Małopolska – tu technologia staje się biznesem" - 2018

KRK InnoTech Summit 2018
Seria trzech konferencji towarzyszących programowi pre-akceleracyjnemu realizowanemu przez Oferenta wspólnie z bankiem UBS w 2018 roku pod nazwą KRK InnoTech Starter.  Projekt jest odpowiedzią na wyzwania związane z transferem technologii powstałych w murach uczelni do biznesu. Jej nowatorska formuła pozwala połączyć: młodych naukowców posiadających pomysły technologiczne, przedsiębiorców potrafiących tworzyć innowacyjny biznes duże przedsiębiorstwa posiadające zdolność absorpcji innowacyjnych technologii oraz inwestorów skłonnych do wspierania ryzykownych projektów na wczesnym etapie rozwoju.
Projekt był realizowany dzięki wsparciu Województwa Małopolskiego w ramach zadania publicznego "Małopolska – tu technologia staje się biznesem" - 2018

Krakowski Tydzień Startupów START #KRK UP 2017
W ramach trzeciej edycji projektu fundacja zrealizowała KRK InnoTech Week, który rozpoczął się serią trzech spotkań odbywających się na terenie trzech uczelni: UJ, AGH i PK. Celem było przekazanie słuchaczom podstawowej wiedzy na temat organizacji typu start-up oraz umożliwienie nawiązania bezpośredniego kontaktu z przedstawicielami krakowskiego ekosystemu start-upowego. Kluczowym wydarzeniem była trzeci z kolei edycja konferencji KRK InnoTech Summit, skupiająca inwestorów, przedsiębiorców oraz młodych naukowców. Jako wydarzenia towarzyszące przeprowadzono także serię 5 warsztatów w mniejszych grupach.
Projekt był realizowany, jako zadanie zlecone przez Urząd Miasta Krakowa.

Z technologii w globalny biznes 2017
Projekt, którego celem było podniesienie poziomu współpracy pomiędzy kołami naukowymi, a krakowskim środowiskiem startupowym składał się z serii warsztatów prowadzonych na terenie krakowskich uczelni wyższych raz spotkania networkingowego, na które obok uczestników warsztatów zaproszenie zostali krakowscy przedsiębiorcy i inwestorzy. W ramach projektu, podczas 19 warsztatów łącznie przeszkolono 212 studentów.
Projekt był realizowany dzięki wsparciu finansowemu Ministerstwa Nauki i Szkolnictwa Wyższego w ramach zadania publicznego „Organizowanie i animowanie działań na rzecz środowiska akademickiego” 

Krakowski Tydzień Startupów START #KRK UP 2
Wydarzenie, na które składały się konferencje, szkolenia, warsztaty i projekty naukowe związane z tematyką krakowskich startupów. W ramach projektu odbyła się m.in I edycja konferencji „StartUp Day”, której celem jest budowanie dialogu pomiędzy naukowcami a środowiskiem biznesowym, będącymi często dwoma, odrębnymi światami. W tym celu konferencja stanęła przed trudnym wyzwaniem zorganizowania wydarzenia atrakcyjnego dla obu stron, dającego możliwość nawiązania konkretnych relacji pomiędzy nimi. Owocowało to wydarzeniem łączącym w sobie cechy konferencji naukowej - w formie sesji posterowej, oraz start-upowej, w trakcie której młode przedsiębiorstwa miały okazję zaprezentować się w Startup Pitch Contest. Całym staraniom przyglądali się zaproszeni inwestorzy, zarówno podczas wystąpień naukowców, zaciekawieni ich projektami, jak i podczas prezentacji start-upów, stanowiąc jury oceniające ich wystąpienia  i służąc radą. Dodatkowo, w trakcie “Start-up Day” zaproszeni zostali mentorzy z różnych dziedzin, co dawało uczestnikom możliwość konsultacji z doświadczonymi ekspertami i być może rozwiązania ich problemów.
Projekt był realizowany, jako zadanie zlecone przez Urząd Miasta Krakowa.

Z technologii w globalny biznes - warsztaty wiosenne 2016
Seria warsztatów dla aspirujących przedsiębiorców zwieńczona ich wystąpieniami na konferencji pt. “Okrągły Stół: Start-up jako metoda transferu technologii z uczelni”.
Pierwszą część wydarzenia stanowiły pitche studentów, którzy w ramach poprzedzających Okrągły Stół warsztatach „Z technologii w    globalny biznes” mieli szansę skonstruować biznes plan dla własnej technologii. W ciągu dwóch dni przeszli oni szkolenia z zakresu    zarządzania komunikacją i wiedza w zespole, prototypowania oraz pod okiem ekspertów uczyli się projektować modele biznesowe swoich projektów, czego zwieńczeniem były wspomniane prezentacje. Zespoły w przeciągu dziesięciu minut przedstawiły swój projekt oraz plan jego komercjalizacji przed gronem inwestorów, przedsiębiorców i ekspertów. W trakcie drugiej części miał miejsce panel dyskusyjny o temacie przewodnim „Start-up jako metoda transferu technologii z uczelni”. Dyskusja dotyczyła zaprezentowanych projektach i ich szansach na komercjalizację oraz barierach przy współpracy nauki z  biznesem.
Projekt był realizowany dzięki wsparciu Województwa Małopolskiego w ramach zadania publicznego "Małopolska – tu technologia staje się biznesem" - 2016

AGH Smart Startup Week
Projekt był organizowany wspólnie z Kołem Naukowym SIBud z Akademii Górniczo-Hutniczej. Jego celem było podniesienie poziomu wiedzy studentów AGH w zakresie możliwości tworzenia własnych inicjatyw biznesowych w oparciu o posiadane kompetencji techniczne.
Elementami projektu była seria warsztatów oraz konferencja.
Projekt był realizowany dzięki wsparciu Województwa Małopolskiego w ramach zadania publicznego „Naukowe Inspiracje – Ciekawe i Kreatywne” - edycja 2016

UEK Winter Startup Week Conference
2-dniowa konferencja organizowana wspólnie z Kołem Naukowym IDEA z Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie skierowana głównie do studentów. Jej celem było podniesienie świadomości oraz zainspirowanie młodych ludzi do rozpoczynania własnej działalności gospodarczej. Konferencja była poprzedzona serią warsztatów prowadzonych przez trenerów KMS. Finalnym rezultatem projekt była publikacja naukowa pt. „Uniwersytet przedsiębiorczy - perspektywy i wyzwania gospodarki innowacyjnej.”
Projekt został zrealizowany dzięki wsparciu Województwa Małopolskiego w ramach zadania publicznego „Naukowe Inspiracje – Ciekawe i Kreatywne” - edycja 2016

Krakowski Tydzień Startupów START #KRK  UP
Wydarzenie, na które składały się konferencje, szkolenia, warsztaty i projekty naukowe związane z tematyką krakowskich startupów. Jednym z ważniejszym elementów „Tygodnia” była seria warsztatów „Z technologii w globalny biznes”, podczas których 6 zespołów studenckich pod okiem doświadczonych trenerów i mentorów tworzyło pomysły biznesowe, prezentowane następnie podczas organizowanego przez Akademickie Inkubatory Przedsiębiorczości Start-up Mixera.
Projekt był realizowany, jako zadanie zlecone przez Urząd Miasta   Krakowa.

Światowy Tydzień Przedsiębiorczości  2015
Organizacja wspólnie z Kołem Naukowym Przedsiębiorczości i Innowacji warsztatów na Uniwersytecie Ekonomicznym w Krakowie w trakcie Światowego Tygodnia Przedsiębiorczości serii szkoleń i warsztatów dla studentów, których celem było podniesienie poziomu wiedzy i inspiracja do stawiania pierwszych kroków w biznesie.
Projekt był realizowany dzięki wsparciu Województwa Małopolskiego w ramach zadania publicznego „Naukowe Inspiracje – Ciekawe i Kreatywne” - edycja 2015

Zasoby kadrowe Oferenta:
Na potrzeby realizacji projektu Oferent zaangażuje: zespół Fundacji (osoby posiadające doświadczenie i odpowiednie kwalifikacje – wymienieni poniże), ekspertów zewnętrznych (co najmniej 3 osoby) oraz wolontariuszy zrekrutowanych na potrzeby konferencji (co najmniej 6 osób)
Michał Adamczyk (Prezes Zarządu) – inżynier informatyki stosowanej (Java developer) i magister zarządzania (specjalność: zarządzanie zasobami ludzkimi) z doświadczeniem biznesowym (działalność w obszarze mobile-IT) oraz 12-letnim doświadczeniem menedżerskim i 5-letnim doświadczeniem naukowo-dydaktycznym. Realizuje na AGH rozprawę doktorską w dyscyplinie nauk o zarządzaniu dotyczącą krakowskiego ekosystemu start-upowego. Autor kilkunastu publikacji naukowych dotyczących zarządzania innowacjami, w tym m.in. 7 artykułów w czasopismach naukowych, 7 rozdziałów w monografiach. Nauczyciel akademicki i trener w zakresie zarządzania innowacjami, projektami i zasobami ludzkimi. Absolwent prestiżowego szkolenia z zakresu komercjalizacji technologii na Wageningen University (Holandia) w ramach programu Ministerstwa Nauki i Szkolnictwa Wyższego „Transformation.doc”. 
W projekcie odpowiedzialny za: Koncepcję projektu i mentoring biznesowy prezentowanych przedsięwzięć (start-upów).
Grzegorz Zagraba (Wiceprezes ds. Współpracy Biznesowej) – konsultant w zakresie sprzedaży, tworzenia modeli biznesowych i zarządzania zespołem w startupach. Na co dzień odpowiedzialny za rozwój działu sprzedaży w Archdesk - polsko-brytyjskim startupie porządkującym zarządzanie firmami budowlanymi i produkcyjnymi, przy wykorzystaniu rozwiązań IT dostarczanych w modelu SaaS. Aktywnie pośredniczy w pozyskiwaniu klientów przez krakowskie firmy z branży IT oraz marketingowej. Szkoli organizacje studenckie w zakresie sprzedaży, wystąpień publicznych i zarządzania zespołem. Jeden z twórców AlphaVision, startupu którego celem było uproszczenie pracy radiologów przez automatyczny system Quality Assurance. Współpracował przy próbach komercjalizacji technologii powstających na Politechnice Krakowskiej oraz Uniwersytecie Rolniczym. Doradza i mentoruje młodym startupom takim jak GetDressed czy Trymile.
W projekcie odpowiedzialny za: Kontakt z inwestorami i mentoring biznesowy prezentowanych przedsięwzięć (start-upów).
Michał Matlakiewicz (Wiceprezes ds. Finansowych) - Student studiów podyplomowych Audytu, Kontroli Zarządczej i Rachunkowości w Szkole Głównej Handlowej w Warszawie, absolwent Zarządzania i Inżynierii Produkcji na Wydziale Zarządzania Akademii Górniczo Hutniczej w Krakowie. Kształci się w zakresie księgowości oraz analityki finansowej kończąc kursy zawodowe. W pracy zawodowej współpracuje z przedsiębiorstwami z branż budowlanej oraz wyrobów medycznych odpowiadając za kontrolę zarządczą, w tym za tworzenie raportów przychodów oraz kosztów dla zarządów, plików budżetowych oraz współpracę z bankami. Zdobywał doświadczenie marketingowe współpracując z Open Finance SA oraz HBC Coca-Cola Polska. Związany z Fundacją od 2015 roku. We wcześniejszych latach w Fundacji pełnił funkcję Project Managera, Koordynatora ds. partnerów biznesowych oraz Wiceprezesa ds. operacyjnych.
W projekcie odpowiedzialny za: Nadzór finansowy i rozliczenie projektu
Paweł Zdańkowski (Wiceprezes ds. Operacyjnych) - student II roku studiów magisterskich na kierunku Inżynieria Ciepła na Akademii Górniczo-Hutniczej w Krakowie. Głównie swoje doświadczenie zdobywał przez działalność w kołach naukowych oraz organizacji Niezależne Zrzeszenie Studentów, gdzie piastował funkcję wiceprzewodniczącego zarządu, a obecnie jest przewodniczącym komisji rewizyjnej oraz ogólnopolski koordynatorem Konkursu Konstrukcji Studenckich. Współpracuje z fundacją od ponad dwóch lat, gdzie pełnił m.in. rolę koordynatora Public Relations.  Jest również absolwentem programu szkoleniowego Junior Startup Developer oraz Krk InnoTech Starter organizowanych przez fundację.
W projekcie odpowiedzialny za: Strategię promocyjną i mentoring biznesowy prezentowanych przedsięwzięć (start-upów).

Maciej Galas (Project Manager) - student dwóch kierunków: Inżynierii Organizacji i Zarządzania oraz Marketingu i Komunikacji Rynkowej na Uniwersytecie Ekonomicznym. Laureat Olimpiady Przedsiębiorczości. Zaangażowany uczestnik konkursów studenckich EY Financial Challenger i EYe on Tax. 
W projekcie odpowiedzialna za: Rekrutację wolontariuszy logistykę i ewaluację projektu.
Julia Panko (Project Manager) - absolwentka Uniwersytetu Jagiellońskiego na kierunku Chemia, członkini Naukowa Koła Chemików. W fundacji Kraków Miastem Startupów obejmuję stanowisko Junior Project Manager. 
W projekcie odpowiedzialna za: Kontakt z patronami i partnerami medialnymi projektu.

Sebastian Zając (Project Manager) - uczeń Technikum Łączności nr 14 w Krakowie na kierunku technik elektronik. W fundacji
Kraków Miastem Startupów obejmuje stanowisko Youth Project Manager.
W projekcie odpowiedzialny za: organizację wydarzeń oraz organizację wolontariuszy.

Zasoby rzeczowe Oferenta:
Na potrzeby realizacji projektu Fundacja udostępni przestrzeń biurową pod adresem Rynek Główny 28 z wyposażeniem i sprzętem biurowym (m.in. 3 komputery przenośne marki Dell, drukarka laserowa marki HP). Miesięczny koszt utrzymania biura oraz korzystania z ww. sprzętu wynosi 4.000 zł. 



IV.	Szacunkowa kalkulacja kosztów realizacji zadania publicznego

	Lp.
	Rodzaj kosztu
	Wartość PLN
	Z dotacji
	Z innych źródeł

	1.
	Wynajem sali na konferencję
	1 500.00
	
	

	2.
	Catering dla uczestników (70 uczestników)
	1 750.00
	
	

	3.
	Udział ekspertów (6 ekspertów x 3h) (wkład osobowy)
	2 700.00
	
	

	4.
	Obsługa logistyczna konferencji (6 osób po 6h) 
(wkład osobowy)
	540.00
	
	

	5.
	Promocja w mediach elektronicznych
	1 500.00
	
	

	6.
	Tworzenie i obróbka materiału fotograficznego 
	500.00
	
	

	7.
	Tworzenie i obróbka materiału video 
	2 000.00
	
	

	8.
	Wydruk gadżetów reklamowych
	1 500.00
	
	

	9.
	Opracowanie grafik projektowych
	1 000.00
	
	

	Suma wszystkich kosztów realizacji zadania
	12 990.00
	6 500.00
	6 490.00



V.	Oświadczenia

Oświadczam(-my), że:

1)	proponowane zadanie publiczne będzie realizowane wyłącznie w zakresie działalności pożytku publicznego 
oferenta(-tów);
2)	pobieranie świadczeń pieniężnych będzie się odbywać wyłącznie w ramach prowadzonej odpłatnej działalności pożytku publicznego; 
3)	oferent* / oferenci* składający niniejszą ofertę nie zalega(-ją)* / zalega(-ją)* z opłacaniem należności z tytułu zobowiązań podatkowych;
4)  oferent* / oferenci* składający niniejszą ofertę nie zalega(-ją)* / zalega(-ją)* z opłacaniem należności z tytułu składek na ubezpieczenia społeczne;
5)	dane zawarte w części II niniejszej oferty są zgodne z Krajowym Rejestrem Sądowym* / inną właściwą ewidencją*;
6)	wszystkie informacje podane w ofercie oraz załącznikach są zgodne z aktualnym stanem prawnym i faktycznym;
7)	w zakresie związanym ze składaniem ofert, w tym z gromadzeniem, przetwarzaniem i przekazywaniem danych osobowych, a także wprowadzaniem ich do systemów informatycznych, osoby, których dotyczą te dane, złożyły stosowne oświadczenia zgodnie z przepisami o ochronie danych osobowych.









.................................................................                                                  Data ........................................................
 (podpis osoby upoważnionej lub podpisy 
osób upoważnionych do składania oświadczeń 
woli w imieniu oferentów)
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